OFERTA 1/2023

SZKOLENIE: Techniki sprzedazy od A do Z

Dostawca ustug: Korporacja VIP, 35-001 Rzeszéw, ul. Ashyka %
Maksymalna liczba uczestnikéw: 15

Liczba godzin ustugi: 64

Certyfikat poszkoleniowy: Certyfikat VCC

Koszt szkolenia jednego uczestnika: 4250,00 zt

Program ustugi

PRZYGOTOWANIE DO WIZYTY/ROZMOWY.
Informacja najcenniejszym towarem.

W czym jestem lepszy od konkurencji?

Analiza PCK (Potrzeby/Cechy/Korzysci).

Analiza APK (Analiza Przewagi Konkurencyjnej.)
ETAPY | PRZEBIEG ROZMOWY HANDLOWEI.
Pierwszy kontakt / telefon od klienta

Jak sie wyrdznié na tle konkurenc;ji?

Przebieg rozmowy z klientem, techniki angazowania rozmdéwcy.
TECHNIKI RADZENIA SOBIE Z ODPOWIEDZIAMI:
- hie jestem zainteresowany,

- prosze wystac oferte,

- mam swojego dostawce.

TECHNIKI SPRZEDAZY | FINALIZOWANIA TRANSAKCII.

Rzeszéw, 10.04.2023 r.



Sprzedaz poprzez korzysci.

Manipulowanie ceng — cena to nie najwazniejszy element.

Sprzedaz poprzez jako$¢ i marke.

Argumentacja na podstawie Analizy Przewagi Konkurencyjnej.

TECHNIKI ZAMYKANIA.

Kiedy najlepiej finalizowa¢ rozmowe handlowa.

Jak to robi¢ — techniki.

Uzyskiwanie zobowigzan ze strony klienta.

Narzedzia komunikacyjne pozwalajace na pozostawienie po sobie dobrego wrazenia,

pozyskanie rekomendacji i utatwienie kolejnych spotkar handlowych.
Sposéb weryfikacji osiggnigcia efektow uczenia sie:

- EGZAMIN VCC - sktadajacy sie z czesci teoretycznej oraz czesci praktycznej.




